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Avec un contour fixe —

PROPOSITION 2024 ADHERENT ARIAS

PRODUITS

CATEGORIE - TYPE - SOUS/TYPE
Toutes les catégories PGC sont
disponibles

Voir liste des catégories en annexe

3 FABRICANTS - MARQUES DONT
ADHERENT SOUSCRIPTEUR + détail
références

+ MDD AU NIVEAU FABRICANT
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1 Région Insee + départements la région

Pas de split HM/SM au sein de la
région et des départements

ACCES AUX DONNEES

v Fichier Excel

Ventes valeur,

Ventes volume, evolutiona 1 an,
Part de marché, Distribution
numeérique, Distribution valeur,
Ventes moyennes hebdomadaires
par magasin, Nbre moyen de
référence

Pas de volumes sous
promotion

Un consultant en charge de la collaboration au
quotidien, a la disposition de I'adhérent pour
assurer la bonne compréhension des
indicateurs.

Organisation de réunions Teams
Envois réguliers des insights et invitations aux
webinaires

ONE SHOT

TEMPS & LIVRAISONS

Cumul annuel mobile N-1 -
Cumul annuel mobile N

Fréquence de livraison :

1 LIVRAISON

stary and confidential



Notre proposition pour accompagner vos adhérents ARIA et nouveaux clients CIRCANA :

1 - Une offre simple, compléte avec un budget unique quelque-soit la catégorie

BUDGET EN €HT ,1 I‘IVRA_ISO.N Conditions particulieres :
Données sur fichier Excel

CATEGORIE AU CHOIX — TYPE — SOUS/TYPE L'adhérent souscripteur devra étre

3 FABRICANTS — MARQUES DONT ADHERENT nouveau client pour CIRCANA

SOUSCRIPTEUR + DETAIL DES REFERENCES

+ MDD AU NIVEAU FABRICANT Pas de valorisation selon le type

catégorie

REGION INSEE AU CHOIX + DETAIL DES e (Basse/Moyenne/Haute). Nous

DEPARTEMENTS considérons que chaque
catégorie souscrite par un

Selon scope mesures ci-avant adhérent ARIA est équivalente a

une catégorie « Basse ».
Budget en €HT aprées Remise

2- Une remise de 8% pour toute demande propre a chaque adhérent
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EPICERIE

Les catégories disponibles

B
LESPRET-AGARNIRKG  EEENEENEED



Les catégories disponibles

BEURRES EN KG

BOISSON ET CREME VEGETALE LT
GRAISSES A FRIRE KG

LAIT FRAIS NATURE AROMATISE LT
LAIT LC LT

MARGARINES EN KG

OEUFS CT

FROMAGES A CONSOMMER CHAUD KG
FROMAGES ALLEGES KG

FROMAGES APERITIFS / DES KG
FROMAGES DE CHEVRE ET BREBIS KG
FROMAGES DE SPECIALITE KG
FROMAGES EN PORTIONS KG
FROMAGES MEDITERRANEENS KG

FROMAGES POIDS FIXE RAYON COUPE KG
GATEAUX FROMAGERS ET TOURTEAUX KG

P FRAICHES ET F FONDUS KG
PATES MOLLES KG

PATES PERSILLEES KG

PATES PRESSEES CUITES KG
PATES PRESSEES NON CUITES KG
COMPOTES ET CONFITURES RF KG
CREMES FRAICHES ET UHT KG

DESSERT CREM DES LACTE LG CONS KG

DESSERTS FRAIS KG

FROMAGES FRAIS KG

JUS DE FRUITS FRAIS EN LT
SALADES DE FRUITS RF KG
YAOURTS KG

VIANDES HACHEES RF KG

AIDE CULINAIRE RF KG
CHARCUTERIE A RECHAUFFER RF KG
CHARCUTERIE DE VOLAILLE KG
CHARCUTERIE TRANCHEE EN KG
FOIES GRAS FRAIS KG

FRAIS EMBALLE CHARCUTERIE LS KG
JAMBON CRU EN KG

JAMBON CUIT ET EPAULE EN KG
PATES ET PDTS BASE TETE RF KG
RILLETTES FRAICHES KG

ROTIS PORC ET AUT SALAISON KG

SAUCISSERIE EN KG

SAUCISSES FRAICHES RF KG
SAUCISSON ET SAUCISSE SECHE KG
4EME ET SEME GAMME KG

FRUITS SECS KG

LEGUMES MARINES RF KG

AUTRES POISSONS FUMES ET PREPARES KG
SAUMON FUME RF KG

SAURISSERIE KG

SURIMI RF KG

CREPES GALETTES TARTES SUCREES RF KG
ENTREES FRAICHES KG

FRAIS EMBALLE TRAITEUR LS KG
PANES FRAIS KG

PATES FRAICHES KG

PATES MENAGERES KG

PI1ZZAS RF EN KG

PLATS CUISINES FRAIS KG
QUICHE/TARTE SALEE/TOURTE RF EN KG
SALADES FRAICHES KG

SANDWICH KG

SNACKS CHAUDS SALES KG
SOUPES ET SAUCES FRAICHES LT
VIANDES ELABOREES RF KG
JAMBONS CUITS DE VOLAILLES KG
PDTS ELABORES VOLAILLE KG
SAUCISSERIE DE VOLAILLE KG
ENTREES SURGELEES KG

FRUITS DE MER SGL KG

LEGUMES SURGELES KG

PI1ZZAS SURGELEES KG

PLATS CUISINES SURGELES KG
POISSONS SGL KG

POMMES DE TERRE SURGELEES KG
SAUCES HERBES INFUS. SGL KG
VIANDES SURGELEES KG

DESSERTS ET PATES SURGELES KG
SORBET CREME GLACEE EN VRAC EN KG
SPEC GLACEES A PARTAGER EN KG
SPEC GLACEES FIN D'ANNEE EN KG
SPEC GLACEES INDIV EN KG
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Les catégories disponibles LIQUIDE

BIERES DE LUXE LT

BIERES DE SPECIALITE LT

BIERES SPECIALES BLONDES LT
PANACHE ET BIERE SANS ALCOOL LT
CIDRES LT

COLAS LT

LIMONADES TONICS LIMES LT

SODAS ET BAF GAZEUSES LT
BOISSONS A BASE DE THE LT
BOISSONS AUX FRUITS PLATES LT
BOISSONS ENERGETIQUES ET BOISSONS CHAUDES PRETES A BOIRE LT
CONCENTRES POUR BOISSONS LT
JUS DE FRUITS LT

JUS DE LEGUMES LT

SIROPS LT

EAUX AROMATISEES LT

EAUX GAZEUSES NATURES LT

EAUX PLATES NATURES LT

COGNAC ARMAGNAC CALVADOS LT
EAU DE VIE ET FRUITS A L'ALCOOL LT
GINS/VODKAS/TEQUILAS LT

LIQUEUR ET CREME LT

PREMIX LT

PUNCH ET COCKTAIL LT

RHUMS LT

SIROP DE SUCRE DE CANNE LT
WHISKY LT
AMER/GENTIANE/BITTER/AMERICANO LT
APERITIFS ANISES LT

PORTO MADERE XERES LT

SANGRIA ET APERITIFS BASE VIN LT
VDN / MUSCATS / PINEAUX LT
VERMOUTH LT

VINS AROMATISES LT

CHAMPAGNE LT

VINS EEEERVESCENTS LT Circana, Inc. and Circana Group, L.P. | Proprietary and confidential



Des investissements 100% maitrisés grdce a nos solutions Analytics
Des solutions & des experts pour chacune de vos problématiques

Piloter la force de vente Comprendre le shopper

- Optimiser votre découpage FDV

- Externaliser ou challenger vos relevés terrains Comprendre le pourquoi et le comment en
- Objectiver vos vendeurs interrogeant le shopper en points de vente
- Prioriser les points de ventes a travailler POUR développer une stratégie catégorielle
POUR gagner au local performante

Relever & MESURER LE ROI
d’une situation en magasin

°
- Relever des situations en magasins, y compris chez ITM [
et Leclerc et disposer des résultats au magasin nommé ' I rcq na -
- Mesurer le ROI des différentes situations existantes :

Quelle localisation la + performante ? Quelle Proximité
? qualité d’implantation? logique d’implantation? PLV

TRACKER les performances

spécifique ?...

- Vos ventes a la journée ou a la semaine
POUR réagir au plus vite (saison, lancement)

r § - Les prix a la semaine de vos références clés
et celles de vos concurrents par enseigne
. J POUR piloter les hausses tarifaires & le

Ve Y respects des accords

- Les prospectus

POUR identifier les quantités vendues par
OP, vérifier le respect de vos accords

Circana, Inc. and Circana Group, L.P. | Proprietary and confidential
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Thank
you

Rosine.perchat @circana.com
Consultante Développement commercial PME

Tel: 0130062473

Circana
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