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- Start up crée en 2020 par Vision 

Vins, agence d’accompagnement 

commercial à l’export  

VinoVirtual : qui sommes-nous ?

- Près de 20 ANS d’expérience

dans l’accompagnement commercial & 

Marketing, la vente, l’organisation de 

salons dans la filière

- Membre de la Winetech depuis 2022

- Lauréat du Trophée de l’AREA 

Normandie 2021



12 éditions depuis 2020
Portant sur des thématiques produits et marchés !

2020 2021

2022 2023



L’ÉQUIPE

CLÉMENT ALEXANDRE
Développement web

FABRICE MAUGE
Commercial
marketing

BENOÎT ROUMET
Support client

NICOLAS POUCHAIN
Gestion

NELLIANA BEX
Chargée de 

communication



Comment vendre ses 
spiritueux aux 
importateurs en B to B?
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PROSPECTION SUR….

Salons 

internationaux



7

PROSPECTION SUR….

Mini-expositions
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PROSPECTION PAR….

Mission de 

prospection 

individualisée



Problématiques de la filière 
Vins & Spiritueux



Les problématiques
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1. Le budget de prospection -> le retour sur investissement
       

2. Les compétences des acteurs

3. Chronophage

4. Les acheteurs privilégient la rencontre de leurs fournisseurs sur 
salon



Notre solution



Notre Solution
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Un nouvel outil pour 
PROSPECTER
En complément ou en 
remplacement des solutions 
existantes 



POUR LES SPIRITUEUX: UN SALON EN LIGNE DEDIE

1 3

OBJECTIF : 

Aider les producteurs et les 
acheteurs du monde entier à 
faire affaire à distance sur des 
temps courts
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Les avantages de VinoVirtual 

Qualification optimisée 
des contacts

 100% d’intérêt dans les rencontres 
(invitation acceptée conjointement)

Gain de temps
Optimisation trésorerie

pour prospecter à moindre frais, 
négocier et développer son activité 

partout dans le monde

Générateur d’opportunités

 pour acheteurs et producteurs sans 
déplacements à prévoir 



Salon VinoVirtual 8-9 avril 2024
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Le profil des participants
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Exposants:

▪ Toutes tailles

▪ Focus TPE/PME 

▪ Cible idéale entreprise ayant :
▪ Peu de moyens pour prospecter à l’export
▪ Peu de temps pour la commercialisation
▪ Peu présent sur les salons internationaux
▪ Une intention de diversifier ses sources 

d’acquisition de contacts



Les produits concernés
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Le profil des participants
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Visiteurs:

E-commerce 

Cavistes
Grossistes

GMS

Importateurs

Agents
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3 continents majeurs 
+ de 25 pays représentés

▪Japon

▪Roumanie

▪Finlande

▪Autriche

▪Slovénie

▪La Réunion

Japon

Roumanie

Finlande

Autriche

Slovénie

La Réunion



30% des acheteurs présents sont Français 

18%

17%

11%

14%

12%

9%

5%

6%

3%

2%

5%



Le concept

P a g e  2 1

Comment ça marche?



VinoVirtual, c’est 2 jours de salon en 
ligne pour rencontrer des 
partenaires et faire des ventes  



Comment se déroule un salon VinoVirtual?
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Organisation des 
agendas

SUIVIRENCONTRES INVITATIONS+
ECHANTILLONNAGE

Négociations 
Suivi commercial 
Echantillonnage

Visioconférences 
de 25 minutes

1 2 3 4

Formulaire en 
ligne sur 

vinovirtual.online

INSCRIPTION

Jusqu’à 1 semaine 
avant le salon

18-19 mars Jusqu’à 1 mois 
après le salon2 jours de salon

https://www.vinovirtual.online/


1. Inscription 
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Sur 
www.vinovirtual.online



2. Connexion/invitations
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Une 
plateforme 
dédiée



2. Connexion/invitations
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Une vitrine 
virtuelle 
personnalisée



2. Connexion/invitations
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Recherche 
de contacts 
par filtres



2. Connexion/invitations
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Demande de 
RDV



3. Rencontres en visio
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25 mn 
d’échanges



4.Négociations/Echantillonage/
Dégustations

30

Dégustation en ligne post RDV

à nouveau après négociations 
commerciales



5.Webinaires informatifs
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La plateforme est ouverte à 
tout webinaire de formation 



12
Nombre de rendez-vous moyen par producteurs inscrits sur nos salons.

3 2



400
Rendez-vous qualifiés par salon.

3 3



Pourquoi sommes-
nous ici aujourd’hui ?



Une collaboration conjointe?
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▪ Une solution pour les entreprises de vos régions

▪ Un collectif qui peut faire effet levier pour recruter des acheteurs

▪ Une possibilité d’accroitre la visibilité et l’attrait des produits par la 
formation en ligne (webinaires informatifs dédiés) 

▪ Une rémunération pour le recrutement des entreprises 



Tarifs

1 participation exposant: 1230€HT

Inclut

▪ Vitrine virtuelle

▪ Nb de produits présentables: 12

▪ RDV + invitations illimitées 
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Road Map
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Prospections (<30 mars)

Producteurs (outils, emailings, 
rencontres sur salons Wine Paris, 
Prowein, webinaires…)

Acheteurs (emailings, contacts 
téléphoniques)

Actions de communication Presse

Préparation salon (<30 mars)

Vitrines individualisées des 
producteurs

Contenus pour formation 
webinaires

Prises de RDV (18 -20 mars)

Echantillonnage

Salon (8-9 avril)

Rencontres en ligne

Webinaires informatifs



Avez-vous des questions?



Fabrice Mauge

Mobile: +33 (0)6 77 93 61 71
Tel: +33 (0)972 505 545

fabrice.mauge@vinovirtual.fr

Merci de votre attention
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