COMMERCIALISATION
& MARCHES

Formation :
Découvrez le fonctionnement du E-commerce en grande distribution

Objectifs de la formation : Public : Cette formation
s'adresse plus

A l'issue de la formation, le participant sera capable de : particulierement aux
Directions Commerciales,

- Comprendre comment fonctionne le E-commerce en grande distribution (Drive, LAD, équipes Marketing et

Quick commerce, Marketplace et Pure player) Communication, aux Catmans

et aux Dirigeants
Intervenant : Patrick CLEMENT Expert E-commerce (spécialiste data)

Prérequis : aucun prérequis
Déroulé pédagogique :

Comprendre les différents réseaux : Cout par participant :
500 € HT / adhérent
« Panorama complet du e-commerce 700 € HT / non adhérent
« Réseau, poids, tendances et évolutions Cette formation peut étre prise

en charge par votre OPCO.
Comment je négocie selon les réseaux E-commerce :
Lieu : Avignon (84)
1 * Fonctionnement du Drive ~LAD Market place Pure player Quick Commerce
— « Stratégie —attentes shopper — Assortiment —E-Merch —Search -Promo

Date : 05 Septembre 2023
Comment mieux négocier grace aux infos E-commerce :

Délai d’acces : 10 jours avant
« Comprendre et interpréter la DATA E-commerce le début de la formation
« Renforcer sa négociation
* Prioriser son activité

Durée : 1 jour (7h)
Comment intégrer une méthode E-commerce :

Présentiel O Distanciel
+ Ambition, choix des réseaux 0 Blended
* Quelle stratégie de développement

Contact pédagogique :
Coralie BENITO

06 23 97 84 99
coralie@ariasud.com

Contact administratif :
Laure DUPIN

06 2567 1578
laure.dupin@foodinpaca.com
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Méthodes pédagogiques : Organisme de formation :

Méthodes participatives

Alternance d'apports théoriques, d'exercices et de mises en situation
Partage d'expériences

PROVENCE-ALPES

COTE D’'AZUR
Assomaﬂon Régionale des
Exercices et cas pratiques et/ou questionnaires d'évaluation. Les critéres d'évaluation sont Industries Alimentaires

directement reliés aux objectifs cités au début du programme.

Evaluation des connaissances :

N° de déclaration

Moyens mis en place pour suivre |'évaluation de la formation : d’activité :
93840215384

Feuilles d'émargement et attestation de formation.

kkk N° de Certificat Qualiopi :
FR064985-01
Cette formation se déroule dans un lieu accessible aux personnes a mobilité réduite. Notre
2 référent handicap se tient par ailleurs a votre disposition pour organiser votre accueil et le

—_ déroulement de la formation : contactez Laure DUPIN, votre contact administratif.

Programme mis a jour le 03/04/2023
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