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INTITULE DE LA FORMATION
Etablir ses prix a 'export

PUBLIC
Responsables Export, Dirigenats de TPE/PME

Notre référent handicap se tient a votre disposition pour organiser votre accueil et
le déroulement de la formation.

PRE-REQUIS NECESSAIRES A LA FORMATION
Avoir une expérience en vente

OBJECTIFS DE LA FORMATION
e Appréhender I'ensemble des éléments a prendre en compte lors
de la fixation des prix de vente a I'export
e Identifier et utiliser I'incoterm approprié en prenant en compte
les évolutions des Incoterm applicables au 1er janvier 2020
e Savoir construire sa ou ses listes de prix Export

CONTENU ET DEROULEMENT

1ERE PARTIE - LES ELEMENTS CONSTITUTIFS DE SON PRIX DE VENTE EXPORT
e Les éléments a prendre en compte lors de la fixation de
son prix de vente a I'international
e Adaptation du prix en fonction du pays visé ou pas ?
e Sources d’'information disponibles

2EME PARTIE - PRESENTATION GENERALE DES REGLES
INCOTERMS® 2020 DE LA CHAMBRE DE COMMERCE
INTERNATIONALE
e Roéle des Regles Incoterms® dans I’environnement du
commerce international
e Lesinnovations des Régles Incoterms® 2020
e Les principales distinctions entre les Incoterms® 2020 et
Incoterms © 2010

3EME PARTIE : CAS PRATIQUES
e Travail en sous-groupes sur le cas précis des participants
e Discussion pléniére sur les réponses aux cas pratiques
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METHODES PEDAGOGIQUES
X Présentiel ODistanciel C1Blended

Méthode participative
Alternance d’apports théoriques, d’exercices et de mises en situation
Partage d’expériences

EVALUATION DES CONNAISSANCES
Exercices et cas pratiques et/ou questionnaires d’évaluation

INTERVENANT
Franck CHAULVET —Expert-référent Export de I’Aria SUD

MOYENS POUR SUIVRE L'EXECUTION DE LA FORMATION
Feuilles d’émargement et attestation de formation
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