COMMERCIALISATION

& MARCHES

Dynamisez vos ventes a l'export

INTITULE DE LA FORMATION
Identifiez les marchés a I'export pertinents pour
votre entreprise

PUBLIC
Dirigeants de TPE/PME ; Responsables export

PRE-REQUIS NECESSAIRES A LA FORMATION
Une premiére expérience a l'export

OBJECTIFS DE LA FORMATION
e Professionnaliser son approche du ciblage des marchés & pays
prioritaires et dimensionner ses projets d'exportation au regard de
sa structure et de son projet
e Comprendre comment cibler son (ses) marché(s)
e Mettre en ceuvre de fagon concrete une méthodologie de choix de
marchés

INTERVENANT
Franck CHAULVET, expert-référent « Export » de |'Aria Sud

CONTENU ET DEROULEMENT
e Choix des critéres discriminants lors du choix du ou des marchés
export
e Identification des sources d'information gratuites ou payantes
e Construction de la matrice de sélection de marché
e Confrontation avec les réalités intra-entreprise et de terrain
e Cas pratiques

METHODES PEDAGOGIQUES — EVALUATION DES STAGIAIRES
X Présentiel ODistanciel CIBlended

Questionnaire d'évaluation des acquis avant et aprés la formation

MOYENS POUR SUIVRE L'EXECUTION DE LA FORMATION
Feuilles d’émargement et attestations de formation
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MAJ : 09/03/2020
Aix-en-Provence (13)

28 janvier 2020
1 journée (7 heures)

Fleur Masson
0490315519
fleur@ariasud.com

laure@ariasud. com
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PROVENCE—ALPES

COTE D'AZUR
Assomatlon Régionale des
Industries Alimentaires
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Pour les TPE PME (<50 salariés)

adhérents d’OCAPIAT, prise en

charge a 100% sous réserve de
validation par Ocapiat

450€ HT / adhérent
650€ HT / non adhérent
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PERFORMANCE et QUALITES R&D o T COMMERCIALISATION ~ RESSOURCES FONCTIONS
INDUSTRIELLE il DES PRODUITS MARKETING S & MARCHES HUMAINES SUPPORT
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Cité de lAlimentation r' o ure oz

100, rue Pierre Bayle « BP 11548 « 84140 Montfavet
www.foodinpaca.com
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